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Arvid Nordquist

"Kompetens gor skillnad”

Né&r Peter Dannqvist varen 2008 tog jobbet som hdgste ansvarige for Arvid

Nordquists logistik och produktion var ambitionen att styra upp, integrera och

renodla flodena i verksamheten. Sa blev det ocksa.

— Vi hade gétt frdn en divisionsuppdelad verksamhet
och hade en spretig logistikstruktur med en brokig
skara logistik- och transportpartners, olika IT-system och
varierande arbetssétt i forsorjningskedjan. Dessutom
gjordes en dversyn av alla lager, med malet att minska
kapitalbindningen, forklarar han.

Ett forsta steg blev att séga upp alla logistik- och
transportavtal for att dérefter skapa en enklare struktur
som 4r skalbar och dérmed bidra till att stodja Arvid
Nordquists fortsatta nordiska tillvéxt.

— Véra fléden hanterades tidigare av flera olika part-
ners trots att de hade samma mottagare. Det skapade
onddigt dubbelarbete och ménga kontaktytor.

Ambitionen for Arvid Nordquist &r att s& langt det
&r mojligt arbeta med fa partners i hela Norden — vilket
géller &ven inom affarsomradet vin och ol.

Bra service och hog kvalitet

Peter Dannqyist beskriver samarbetet med Lagena som
ett gott partnerskap dér dialogen é&r rak och tydlig och
Lagena dr tillmotesgdende.

— Jag é&r valdigt n6jd med det samarbete som vi
har med Lagena. De forstar vara krav, har en bra kund-
service och levererar en hog kvalitet till Systembolaget,
grossister och restauranger, vilket ju &r det allra viktigaste
for oss. En viktig ambition infor framtiden &r dock att vi
lyckas hitta en vél fungerande nordisk totallsning, séger
han och tilldgger med en finurlig blick att det forhopp-

ningsvis blir tillsammans med Lagena, dven i framtiden.

Mojligheten att det faktiskt blir p& det séttet har
okat drastiskt med Lagenas nya &dgare, JF Hillebrand, en
globalt verksam aktor inom omrédet dryckesdistribution.
Lagena forvarvades i oktober 2010, och sedan i borjan
av 2011 pégdr ett intensivt arbete med sikte pd att ta en
ledande position dven pa den nordiska marknaden. Det
var inte mojligt med den tidigare &garen Systembolaget,
som genom sitt dgardirektiv frén staten inte hade ratt att
konkurrera utanfor Sverige eller med kompletterande
produkter i samma flode.

Specialistkompetens ger konkurrensfordel
Peter Dannqvist sager att det &r avgorande att Lagena
fortsatter att utvecklas och hela tiden stérker sin spe-
cialistkompetens och utvecklingsformdga inom dryckes-
logistik. Han understryker att kompetens gor skillnad
och ger Lagena en unikitet och styrka pa marknaden.
Anda sedan han tilltrédde som logistikdirektor i Arvid
Nordqvist har han drivit ett forbattringsarbete tillsam-
mans med Lagena — ett arbete som nu har burit frukt.
— Tillsammans har vi utvecklat vart samarbete pa
ett mycket bra sétt de senaste tvé &ren. Bland annat
har vi fatt ett effektivare orderflode dar vi far en mycket
battre kontroll och uppfdljning. Vért utvecklingsarbete
med Lagena har fungerat kanonbra! Nu har vi lite arbete
kvar att gora bland annat att f& till ett EDI-flode i véra
inboundfloden, sa att vi sakerstéller att vi far battre koll
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pa vad som har levererats och inte gor nagot onodigt
administrativt arbete.

Proaktiva partners

Peter Dannqvist vill &ven se en proaktiv utveckling fran
sina partners. Att de kommer med spontana forbétt-
ringsforslag som bidrar till bdde okad kvalitet, service-
grad och kostnadseffektivitet. Ett exempel &r hur leve-
ranserna sker till foretagets restaurangkunder.

— Framover vill vi forbéttra och utveckla var distribu-
tion av vin 6l och kaffe till véra restaurangkunder. Har
ser jag en fantastisk mojlighet for Lagena att starka sin
roll, om de kan skapa en losning som é&r kostnadseffektiv
och palitlig.

Peter Dannqvist

Han ndmner &ven miljologistik som ett viktigt utveck-
lingsomrade for alla logistikpartners, bland annat mot
bakgrund av att Arvid Nordquist arbetar mycket systema-
tiskt med sitt miljoarbete och &r miljocertifierade enligt
ISO 140001.

— For oss &r det avgorande att effektivisera och
minimera var miljdpéverkan i varje del i varuférsornings-
kedjan. Nér vi valde logistikpartner var det viktigt att
hitta en aktor med samma konsekventa och langsiktiga
syn p& miljdarbete som vi sjélva. Lagenas kontinuerliga
arbete med standiga forbattringar ger konkreta resultat
i form av minskad miljobelastning och lagre kostnader,
sager Peter Dannqyist.
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Kort om Lagena

Lagena &r sedan starten 1995 den marknadsledande
aktoéren inom omradet distribution av alkoholhaltiga
drycker.

Navet i var verksamhet &r vart 28 000 kvadratmeter stora
distributionscenter i Jordbro séder om Stockholm. Vi har
ca 150 anstéllda, hanterar 9 miljoner kolli per ar och
omsdtter 370 MSEK (2010).

Sedan 2010 &gs Lagena Distribution AB av den
internationella dryckesdistributéren JF Hillebrand.

www.lagena.se

Lagena Distribution AB
Armaturvégen 4, Jordbro Foretagspark mm
Box 2073, S-136 02 Haninge

Tel: +46 (0) 8 - 500 666 00, Fax: +46 (0) 8 - 500 666 16 La gena

www.lagena.se
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